Effizienter Vertrieb in der

Energiewende
G 4

Digitale Beratung als Schlissel zum Erfolg




a Erneuerbare Energien werden immer attraktiver

e Umstieg auf erneuerbare Energien immer

attraktiver

S®

e Aber: Verunsicherung durch Veranderung
(Preise, Regulatorik, etc.)

e Hoher Beratungsaufwand




9 Hohe Komplexitat

» Der Vertrieb von Energielosungen ist komplex:

o Heterogene Kundensituationen (Gebaude, Energie-
bedarf, Mobilitat)

o Vielzahl an Technologien und Produktoptionen

o Komplexe Forderlandschaften

» Klassische Beratung ist zeit- und kostenintensiv

o Kundenakquisekosten bei Photovoltaik inzwischen rund
23 % des Anlagenpreises — etwa 5.250 €

* Hohes Risiko: GroRer Aufwand vor Verkaufsabschluss

— Digitale Beratung extrem wichtig!



B Was ist notig?
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Datenbanken
Prognosemodelle zur Ermittlung
des Verbrauchs
Wirtschaftlichkeitsanalyse:
o Kosten, Ertrag, Eigenverbrauch,
Amortisation, CO2-Ersparnis
Forderungen



a Savebot: Usecases
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B Digitale Beratung

= e Vollautomatische Komplett-Analyse
- des Haushalts

Online-Energieberatung
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a Digitale Vertriebslosung
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Digitaler Vertrieb von Produkten und
Services basierend auf Nutzerangaben

Aufzeigen Einsparpotenziale
Passgenauer Vertrieb von Tarifen,
Photovoltaik, Fernwarme, Warmepumpen,

Mobilitatslosungen, etc.

Individuelle Platzierung von Produkten bei
den richtigen Nutzern



a Angebot & Expose

Photovoltaikanlage (exemplarisch)
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Digitaler Angebotserstellung
Bericht Giber Wirtschaftlichkeitsanalyse

Kann dem Vertriebsmitarbeiter zur
Verfligung gestellt werden

— Minimierung des Vertriebsaufwands



a Admin Interface

Name, Markennennung, eigene Produkte (Einklenden)

Kraftstoffe, Energietriiger oder Haustechniksysteme ausschiieien (Einklen

Default-Preise andern (Einblenden)

Checkout konfigurieren (Einblenden)

Design andern (Einblenden)

SPEICHERN

Sichern und weiter bearbeiten

en)

Schnelle und einfache Anpassung von
Kommerzialisierungsgrad, Aussehen und
Inhalte

Keine IT-Kenntnisse erforderlich

Anpassungsmoglichkeiten umfassen
Farbgebung, Schriftart, Texte und
Energiepreise

Verwendung von automatisch an den
Markt angepassten Grundeinstellungen
moglich

Laufende Erganzung und Verwaltung
eigene Produkte und Dienstleistungen
maglich



e Verbrauchs- und Haushaltsdaten und
erstellte Angebote konnen ans CRM
Ubermittelt werden (Cursor)

e 100 % DSGVO-konform

e Daten konnen fir weitere
Vertriebsaktivitaten genutzt werden:
—Malgeschneiderte Angebotserstellung
—Bedarfsschatzungen und Ausbauplane
—Bessere Datenbasis flir Investitions-

entscheidungen
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Salzburg AG (Osterreich) enercity (Deutschland)
Savebot als Iframe-Integration Backend-Losung uber API

Projekte:

@ coneva GetRG Sonae

Coneva GmbH Get AG SONAE

Bekannt aus:

& BR ==rz  Passauer Neue Presse

ZDF BR Bayern 3 Passauer neue Presse



) Vorteile

S®

24/7 Beratung & Leadgenerierung

Reduzierung von Vertriebskosten

Schnellere Abschlussquote



SaveBot by Smartricity.

Energiemanagementplattform mit
Online-Energieberatung und -Vertrieb.

Kontakt

Smartricity GmbH
Bahnhofstralle 10
94032 Passau

Ansprechpartner:

Michael Hasler

Co-Founder, COO

Tel.: +49 162 331 6968

E-Mail: michael.hasler@smartricity.de
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