
Effizienter Vertrieb in der 
Energiewende

Digitale Beratung als Schlüssel zum Erfolg



Erneuerbare Energien werden immer attraktiver

● Umstieg auf erneuerbare Energien immer 

attraktiver

● Aber: Verunsicherung durch Veränderung 

(Preise, Regulatorik, etc.)

● Hoher Beratungsaufwand



Hohe Komplexität

• Der Vertrieb von Energielösungen ist komplex:

○ Heterogene Kundensituationen (Gebäude, Energie-
bedarf, Mobilität)

○ Vielzahl an Technologien und Produktoptionen
○ Komplexe Förderlandschaften 

• Klassische Beratung ist zeit- und kostenintensiv

○ Kundenakquisekosten bei Photovoltaik inzwischen rund 
23 % des Anlagenpreises – etwa 5.250 € ​

• Hohes Risiko: Großer Aufwand vor Verkaufsabschluss

→ Digitale Beratung extrem wichtig!



Was ist nötig?

● Datenbanken

● Prognosemodelle zur Ermittlung 

des Verbrauchs

● Wirtschaftlichkeitsanalyse:

○ Kosten, Ertrag, Eigenverbrauch, 

Amortisation, CO2-Ersparnis

● Förderungen



Savebot: Usecases

➔ Energieberatung
➔ Gebäudeoptimierung
➔ Produktvertriebsstrecken



Digitale Beratung

● Vollautomatische Komplett-Analyse 

des Haushalts

● Physikalisches Modell des 

Haushalts

● Datenbanken

● Prognosemodelle zur Nutzung



Digitale Vertriebslösung

● Digitaler  Vertrieb von Produkten und 

Services basierend auf Nutzerangaben

● Aufzeigen Einsparpotenziale 

● Passgenauer Vertrieb von Tarifen, 

Photovoltaik, Fernwärme, Wärmepumpen, 

Mobilitätslösungen, etc.

● Individuelle Platzierung von Produkten bei 

den richtigen Nutzern



Angebot & Expose

● Digitaler  Angebotserstellung

● Bericht über Wirtschaftlichkeitsanalyse

● Kann dem Vertriebsmitarbeiter zur 

Verfügung gestellt werden

→ Minimierung des Vertriebsaufwands



Admin Interface

● Schnelle und einfache Anpassung von 

Kommerzialisierungsgrad, Aussehen und 

Inhalte

● Keine IT-Kenntnisse erforderlich

● Anpassungsmöglichkeiten umfassen 

Farbgebung, Schriftart, Texte und 

Energiepreise

● Verwendung von automatisch an den 

Markt angepassten Grundeinstellungen 

möglich

● Laufende Ergänzung und Verwaltung 

eigene Produkte und Dienstleistungen 

möglich



Daten

● Verbrauchs- und Haushaltsdaten und 

erstellte Angebote können ans CRM 

übermittelt werden (Cursor)

● 100 % DSGVO-konform

● Daten können für weitere 

Vertriebsaktivitäten genutzt werden:

→Maßgeschneiderte Angebotserstellung

→Bedarfsschätzungen und Ausbaupläne

→Bessere Datenbasis für Investitions-

entscheidungen



Referenzen



1 24/7 Beratung & Leadgenerierung

2

3

Reduzierung von Vertriebskosten

Schnellere Abschlussquote

Vorteile



SaveBot by Smartricity.

Energiemanagementplattform mit 
Online-Energieberatung und -Vertrieb.

Kontakt
Smartricity GmbH
Bahnhofstraße 10
94032 Passau

Ansprechpartner: 

Michael Hasler
Co-Founder, COO
Tel.: +49 162 331 6968
E-Mail: michael.hasler@smartricity.de
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